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香港交易及結算所有限公司及香港聯合交易所有限公司對本公告的內容概不負責，
對其準確性或完整性亦不發表任何聲明，並明確表示，概不就因本公告全部或任
何部分內容而產生或因依賴該等內容而引致的任何損失承擔任何責任。

（於開曼群島註冊成立的有限公司）
（股份代號：886）

自願公告
訂立新產品及續新多份產品經銷協議

本公告乃由銀基集團控股有限公司（「本公司」，連同其附屬公司，統稱為「本集團」）
自願作出，旨在提升本公司之透明度。

本公司董事（「董事」）會（「董事會」）欣然宣佈，本公司之全資附屬公司銀基貿易發
展（深圳）有限公司（「深圳銀基貿易」）已與本集團主要的供應商國酒茅台（貴州仁懷）
營銷有限公司（「貴州茅台」）簽訂了一份新產品的特約經銷協議，與宜賓五糧液酒
類銷售有限責任公司（「宜賓五糧液」）分別簽訂了一份新產品的總經銷協議及多份
續新產品的總經銷協議。

下文載列與貴州茅台新訂立之產品的經銷協議之進一步資料：

(1) 特約經銷產品： 53度飛天茅台500毫升裝（「產品一」）

經銷產品類型： 醬香型

簽訂協議日期： 二零一七年五月十七日

協議有效期： 每年續簽一次

簽訂協議理由： 一方面可為本集團現時經銷的茅台系列酒添
加新成員，豐富了該系列產品多選擇，另一方
面，「產品一」是貴州茅台最暢銷產品之一，簽
訂有關協議，使本集團能進入銷售此暢銷產
品的市場，具有戰略意義。
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下文載列與宜賓五糧液訂立之新產品的總經銷協議之進一步資料：

(2) 總經銷產品： 「五糧液 •流金歲月」（「產品二」）

經銷產品類型： 濃香型

授權經銷地點： 全中國（中華人民共和國，但不包括香港及澳
門特別行政區）

簽訂協議日期： 二零一七年五月十一日

協議有效期： 二零一七年五月十一日至二零二二年五月
十二日止

簽訂協議理由： 產品二是本集團總經銷宜賓五糧液的新產品，
鼓型瓶包裝，包括52度、45度（如有）及39度
（如有），可為本集團引入新客源，具有重大
開拓市場的意義。

下文載列與宜賓五糧液續新多份產品的總經銷協議之進一步資料：

(3) 總經銷產品： 「45度五糧液」（「產品三」）

經銷產品類型： 濃香型

授權經銷地點： 全中國（中華人民共和國，但不包括香港及 

澳門特別行政區）

簽訂協議日期： 二零一七年三月二十二日

協議有效期： 二零一七年三月二十二日至二零二二年三月
二十一日止

簽訂協議理由： 保證了本集團能繼續取得暢銷產品的可靠供應。
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(4) 總經銷產品： 「68度五糧液」（「產品四」）

經銷產品類型： 濃香型

授權經銷地點： 全中國（中華人民共和國，但不包括香港及
澳門特別行政區）

簽訂協議日期： 二零一七年三月二十二日

協議有效日期： 二零一七年三月二十二日至二零二二年三月
二十一日止

簽訂協議理由： 保證了本集團能繼續取得暢銷產品的可靠供應。

(5) 總經銷產品： 「永福醬酒」系列酒（「產品五」）

經銷產品類型： 醬香型

授權經銷地點： 全中國（中華人民共和國，但不包括香港及澳
門特別行政區）

簽訂日期： 二零一七年五月十六日

合同有效日期： 二零一七年三月二日至二零二五年十二月
二十五日止

簽訂協議理由： 由於中國白酒消費者對醬酒的接受程度日漸
提高，續簽長期總經銷產品五協議有助本集
團規劃更精密及長遠的推廣及營銷醬酒策略，
進一步增加對本集團的銷售貢獻。
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訂立新產品及續新多份產品經銷協議的表徵
本集團於中國市場擁有完善的銷售渠道及網絡。董事會相信，在與貴州茅台合作
數年後便取得其最暢銷產品的經銷權，標示了貴州茅台認同本集團分銷其各類產
品的能力，以及資源的投入，例如於去年成功開展針對B2B市場的「品匯壹號 • 雲
合夥」平台。

董事會相信，與宜賓五糧液續新產品三、產品四及產品五的總經銷協議標示了經
過近廿年與本集團相方的緊密合作，宜賓五糧液滿意本集團銷售其各類產品的往
績及繼續支持。訂立產品二的總經銷協議，標示了在原有的產品系列基礎上，宜
賓五糧液首次授權本集團總經銷其52度及39度酒類產品，使本集團能覆蓋宜賓五
糧液的所有主要酒精度產品，因此可能為本集團未來的銷售增長帶來新動力。

本集團把握中國酒白酒市場於去年開始回暖的勢態，積極豐富了本集團的產品系
列，董事會相信深圳銀基貿易簽訂上述的協議將能為提升本集團未來的銷售創造
了有利條件，為股東提升本集團的價值。

承董事會命
銀基集團控股有限公司

主席
梁國興

香港，二零一七年五月二十二日

於本公告日期，董事會包括執行董事梁國興先生（主席）、王晉東先生及章美思女
士；非執行董事武捷思先生及陳陞鴻先生；及獨立非執行董事洪瑞坤先生、馬立
山先生及李國強先生。


